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GIOVANI IMPRENDITORI





QUESTIONARIO – SCHEDA DI ADESIONE 

PROGETTO INTERNAZIONALIZZAZIONE GIOVANI 

A. DATI ANAGRAFICI

Nome dell’azienda ________________________________________

Città e regione ____________________________________________

Telefono e fax _____________________________________________ 

indirizzo e-mail _____________________________________________

indirizzo web _______________________________________________

Referente __________________________________________________

B. TIPO DI AZIENDA

· Società di persone

(
· Società individuale

(
· Altro 



Specificare ______________________

C. NUMERO DIPENDENTI

· Da 1 a 5 dipendenti

(
· Da 5 a 10 dipendenti

(
· Da 10 a 25 dipendenti

(


· Oltre 25 dipendenti

(
1. In quale dei seguenti settori opera la sua azienda?

Manifattura Alimentare





(
Manifattura Tessile/abbigliamento



(
Manifattura  Pelli/calzature




(
Manifattura  Legno/arredamento



(
Manifattura  Elettromeccanica




(
Manifattura Metalmeccanica




(
Oreficeria







(
Altre manifatture






(
Edilizia








(
Impiantistica







(
Riparazioni







(
Trasporti







(
Altri servizi alle imprese





(
Altri servizi alle persone





(
2.  LA SUA AZIENDA OPERA SUI MERCATI INTERNAZIONALI?

· Sì




· No



3. IN PARTICOLARE, DA QUANTI ANNI LA SUA AZIENDA OPERA ALL’ESTERO?

· Meno di 3 anni






(
· Da 3 a 5 anni






(
· Da 6 a 10 anni






(
· Da più di 10 anni





(
4. PUO’ INDICARE IL FATTURATO DELLA SUA AZIENDA TRA I SEGUENTI ORDINI?

· Meno di 1 milioni di euro




(
· Da 1 a 3 milioni di euro




(
· Da 3 a 5 milioni di euro




(
· Più di 5 milioni di euro





(
5. PUO’ INDICARE IL PESO CHE HANNO LE ATTIVITA’ ALL’ESTERO SUL FATTURATO COMPLESSIVO?

_____%

6. CON RIFERIMENTO AI MERCATI ESTERI IN CUI LA SUA AZIENDA OPERA IN MANIERA CONTINUATIVA. PUO’ INDICARE CON QUALI MERCATI/PAESI OPERA LA SUA AZIENDA?

· Africa





Specificare ______________________

· Paesi del bacino del Mediterraneo

Specificare ______________________

· USA

· America del Sud



Brasile





· Asia





India



Cina

· Paesi del Golfo




EAU



Qatar

· Europa
a 12




Specificare ______________________

· Paesi UE di nuova adesione


Specificare ______________________

· Russia

· Ex Unione Sovietica



Specificare _______________________

7. IN PARTICOLARE, QUALI DELLE SEGUENTI ATTIVITA’ SVOLGE ATTUALMENTE ALL’ESTERO?

	
	Sì
	No

	Vendita diretta di prodotti e servizi
	
	

	Vendita attraverso agenti / rappresentanti
	
	

	Apertura di uffici di rappresentanza
	
	

	Apertura di filiali
	
	

	Accordi di subfornitura
	
	

	Accordi di outsourcing
	
	

	Accordi di trasferimento di know-how
	
	

	Apertura ex novo di stabilimenti produttivi  all’estero
	
	

	Acquisizione imprese locali
	
	

	Accordi di joint venture
	
	

	Progetti di ricerca congiunta
	
	

	Partecipazione a gare e appalti internazionali
	
	


9. SEMPRE SECONDO L’ESPERIENZA MATURATA DALLA SUA AZIENDA, QUALI SONO TRA QUELLI CHE LE LEGGERO’ I DUE STRUMENTI PIU’ VALIDI PER LA PROMOZIONE DELLA SUA AZIENDA ALL’ESTERO? 

· Fiere e mostre






(
· Incontri BtoB in Italia con imprese estere


(
· Incontri BtoB all’estero





(
· Attività di sviluppo relazioni istituzionali (Lobby)

(
· Pubblicità sui media esteri




(
· Partecipazione a progetti internazionali


(
· Presenza su web





(
· Uffici di rappresentanza




(
· Altro, cioè_______________________________________
(
8. SEMPRE SECONDO L’ESPERIENZA MATURATA DALLA SUA AZIENDA, LA PRESENZA IN MERCATI ESTERI…

· Ha rafforzato e reso più competitiva l’attività della sua azienda 

sul mercato italiano?








· Ha indebolito le attività della sua azienda sul mercato italiano



Se sì, perché?





· Ha fatto crescere solo l’attività all’estero?
9. OGGI LA SUA AZIENDA DI COSA AVREBBE BISOGNO PER MIGLIORARE E FAR CRESCERE LA SUA PRESENZA NEI MERCATI INTERNAZIONALI?

_____________________________________________________________________________________

_____________________________________________________________________________________

10. PER CONCLUDERE, E’ INTERESSATO A PARTECIPARE A PERCORSI FORMATIVI DI ACCRESCIMENTO DELLA SUA CAPACITA’ DI APPROCCIO AI MERCATI ESTERI? 

SI 


(
NO


(
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